COURTI




QU’EST-CE QUE LE
HOME STAGING?

Le “Home Staging” est évidemment un terme Il s’agit de mettre en valeur les pieces de la maison
anglophone. La technique fut implantée aux en jouant avec la luminosité et les meubles de
Etats-Unis en 1972. Le terme francophone est : facon a rendre le logement plus intéressant. Le
la mise en valeur d’une propriété ““Home Staging” a pour but de dépersonnaliser la
ou valorisation résidentielle. demeure pour inciter les futurs acheteurs a se

sentir déja dans leur nouvelle maison.



LA PROPRETE

Evidemment, les gens aiment davantage les endroits propres aux

endroits mal entretenus. I est donc indispensable, pour un pro-
priétaire qui désire vendre rapidement, de garder I’entiereté des
pieces de la maison présentables et accueillantes. Certains ache-
teurs seront meme préts a payer un montant plus élevé pour une

maison propre, versus une maison rénovée mais impropre.

Petit truc de propreté: Propagez une odeur discréte mais qui
éveille les sens du bonheur. Par exemple, 'odeur du café ou

encore de la lavande.
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LES REPARATIONS

Pour assurer le confort adéquat a vos prochains acheteurs, il est primordial de vérifier que tout fonctionne a

merveille lors de la mise en vente de votre maison. Parfois, des petits détails telsqu’une ampoule brulée ou méme
un robinet qui ne cesse de couler peuvent rendre vos futurs acheteurs rétissants a I'idée d’investir dans une pro-

priété endommagée. Réparez chaque bris et assurez-vous que tout est en ordre tel qu’il le devrait.



FAIRE LE VIDE

Epurez, focussez et vous allez déménager! Bien entendu, vendre sa

maison implique de gros changements. Pourquoi n’en profiter-
iez-vous pas pour faire le ménage dans vos vies? Une attitude positive
est toujours bénéfique pour la vente d’une propriété. Débarras-
sez-vous de ce qui vous semble négatif; c’est un nouveau départ! Il
sera trés important de dépersonnaliser votre maison en n’oubliant
surtout pas de ranger vos photos de famille lors des visites. Vos ache
teurs potentiels n’ont pas a faire parti de votre vie privée et doivent

se sentir comme chez eux le plus t6t possible.



LEXTERIEUR

En général, les gens qui désirent vendre leur

propriété concentrent tous leurs efforts sur la
maison. Par contre, il ne faut pas oublier que
vos futurs acheteurs passeront par votre
terrain avant d’accéder a votre demeure.
Ne négligez surtout pas l'allure extérieure de

votre propriété!

La premiere impression est toujours la bonne :
tondez votre gazon, nettoyez la cloture et les
goutieres, etc. Faites de votre propriété un
endroit tout aussi accueillant a Pintérieur qu’a

extérieur.




Suite a notre rencontre, vous serez en mesure de redonner
un brin de modernité a votre demeure. De nos jours, la
plupart des gens adorent davantage une maison colorée
d’une maison aux couleurs ternes. Laissez aller votre imagini-

tation et faites de votre demeure un endroit chaleureux et

accueillant.

Si, malheureusement, la créativité n’est pas votre tasse de
thé, appelez-moi et je vous offrirai gratuitement un service
personnalisé de valorisation résidentielle, communément
appelé “Homestaging”. Une décoratrice spécialisée se fera
un plaisir de cibler vos besoins et d’optimiser le look de

votre maison.




N’ATTENDEZ PLUS POUR
" VENDRE, APPELEZ-MOI!

Pour connaitre toutes les astuces relatives a la valorisation immobiliere
et faire de votre propriété un endroit de réve pour vos futurs acheteurs,
communiquez avec moi et il me fera plaisir de vous aider a atteindre vos

buts, dans les plus brefs délais.

T .514-842-5085
C . 450-582-5544

WWW.DOMINIQUEROY.COM
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